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PLM OPEN HOUR

Die digitalen Weichen richtig stellen...
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Interaktive Konfiguration des Produktes

»Wie und wo konnen wir den Kunden
unterstiitzen, dass er das vollstandige
Produkt bestellt?“
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Globale After-Sales loT-Platform Innovative Plattform fiir den Fahrzeughandel
»Wie kann der Kunde die Fahrzeuge »Wie kann der Fahrzeughandel fiir alle
nachhaltiger betreiben?“ Beteiligten vereinfacht werden?“

... konkurrenzfahig, nachhaltig, attraktiv!



PLM ALS MOTOR DER DIGITALEN TRANSFORMATION

PLM und Tools: Potentiale optimal nutzen

PDM-zentriert
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Starken Sie die Produktentwicklung

<& Lokale Optimierungen auf
Funktionalitats-Ebene

<& Beispiele:
- Mechanisches Design
- Mechatronische Integration
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Nutzen Sie die Daten liber das ganze

Enterprise PLM
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Unternehmen hinweg

Rollen- und toollibergreifender
Prozess fur Produktdaten

Beispiele:

Smart Factory / Industrie 4.0
loT/Digital Twin

Beyond Enterprise PLM

Kollaborieren Sie liber die gesamt
Wertschopfungskette hinweg

<+ Unternehmens-libergreifender
Prozess fir ein Produkt

<& Beispiele:
- Smart Sales
- Digital Product Pass
- Compliance



PRODCUT LIFECYCLE MANAGEMENT

Mit vernetzten Daten zum Wettbewerbsvorteil

Digitale Kommunikation  Kunde
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was gewinnt der Kuwnole?

«\Wir ki .
-zw.i-n.g.a.n.».
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ZUSAMMENFASSUNG

PLM ist ein entscheidender Faktor fiir die Digitale Transformation

PLM...

< ... bringt dem Kunden oder Nutzer einen Mehrwert

Wenn es die “richtige Frage” beantwortet
< ... liefert dem Kunden oder Nutzer die gewiinschte Information

Wenn der PLM-Backbone die passenden Daten und Sichten bereitstellt
< ... ermoglicht den zielgerichteten Einsatz von Losungen und Technologien

Wenn die Anforderungen der Nutzer und der Mehrwert im Zentrum stehen
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NACHSTE PLM OPEN HOUR

Melden Sie sich jetzt zur nachsten «PLM Open Hour» an

.

Die Chancen von loT-Apps fur After Sales und Service!

Montag, 2. Dezember 2024 - 15:30 Uhr (CET)

“‘ inte I I iaCt https://intelliact.ch/events/plm-open-hours


https://intelliact.ch/events/plm-open-hours

WAS SIND IHRE HERAUSFORDERUNGEN?

Nehmen Sie Kontakt mit uns auf

Lukas Haas

Senior Consultant

MSc ETH Masch.-Ing.
+41 44 315 67 40

haas@intelliact.ch
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Vielen Dank fiir lhre Aufmerksamkeit
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